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‘Q Mercuri International Business School™ |Sucastou programuje| Trvanie | Januar | Februdr | Marec April Maj Jun Jul August | September | Oktober | November | December

O Sales Management Academy @ R A & | 5x2dni 19-20.(1) 4-5.(2 17-18.(3) 3-4.(4) [14-153.(5)

N 8-9.01 7-8.2.(2) |16-17.5.(3)| 9-10.9.(4) |21-2211.(5)
> :§‘ Strategické planovanie predaja & 2 & | 2x2dni 14-15.(1) 24-25.(2)

O g_ Key Account Management 2 2x2dni 9-10.1 27-28.(2)

Z '% 22-23.(1 4:52.(2)

< E Riadenie predaja cez partnerov A& | 2dni 17-18. 22.-23.

m Efektivny marketing A& | 2di 23-24. 8-9.

LD Diferencovany predaj & & | 1def 21, 12, 6.

8 Vedenie ariadenie pracovnikov & 2| & | 3x2dni 15.-16.(1) 14-15.(2) 1-2.(3

n- E 25.-26.11 17-181.(2) | 8-9.4.(3)

I :E’ Pokrocilé manaZérske zru¢nosti 2 dni 21-22. 29.-30.

u g Kouting pre manazérov & 2dni 16.-17. 18-19.

>_ = Project Management 25 2dni 26-27. 12-13.

> Finan&né znalosti R 24 2 dni 21-22. 19.-20.

O Profesionalny predaj & 2x2dni 12-13.01) 17-18.(2)

P 7-8.1 24-25.(2)

g 8.-9.(1 24-251.(2)

N :g Profesionalny systém prace @ 2x2dni 22-23.(1 1n-12.(2

O a 22-23.(1) 28-291.(2)

m Predajné techniky 3. milénia 2dni 7-8. 26-27.

I Prezentacné techniky 2 dni 19.-20. 21-22. 15.-16.

U Nezabudnute(na predajna prezentacia oS 2 dni 28.-29. 6.-7.

>= Vyjednévacie techniky 2x2dni 12-13.0 18-19.(2

Z 8-9.(1 1-122.(2

m -g 020 - Od prilefitostik objednavke @ 2 dni 14-15. 15-16.

m _E Asertivny predaj SN 2 dni 23-24. 19.-20.

LL] % Konzultativny predaj & 2 dni 17-18. 26-27.

> é Vztahovy predaj 2dni 7-8. 6.-7.

m Expertny predaj 2dni 28.-29. 3.-4.

< Predaj pridanej hodnoty 2dni 19.-20. 22-23. 2
% Eé Profesionalna podpora timu 2 dni 24.-25. 19.-20. g .
i EE Lot
1 0 ﬁé Telefonicka komunikacia 2 dni 14-15. 25-26.

§ Mercuri International Business School™ |St¢astou programuje| Trvanie | Januar | Februar | Marec April Maj Jun Jul August | September | Oktober | November | December 2019

Mercuri International s.r.o., Dibravska cesta 2, 841 04 Bratislava

e-learningové moduly @ business simulacia, manazérska hra ﬁ konzultacia @ zakaznlicky, resp. interny prieskum
tel.: +421-2-4446 2674, fax: +421-2-4446 2677, www.mercuri.sk
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